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Czym są Reklamy Google
i dla kogo? Podstawy 

Reklamy Google generują nawet do 50%
sprzedaży w sklepach internetowych! *  

* Dane zgromadzone wśród klientów IdoSell 

Reklamy Google są rozliczane za każde kliknięcie potencjalnego 
klienta w reklamę (CPC – cost per click). Jeżeli zależy Ci na
skutecznym i szybkim zaistnieniu Twojej firmy i zbudowaniu 
marki w internecie, reklamy Google są właśnie dla ciebie. 

Ideą Reklam Google jest trafianie do użytkowników, którzy
realnie mogą być zainteresowani konkretnymi produktami 
lub usługami. 



Co zyskujesz z Reklamami Google?
• Możliwość pojawienia się w wysokich pozycjach wyszukiwania w Google już w momencie ich uruchomienia 
• Więcej ruchu na twojej stronie internetowej  
• Większą liczbę transakcji w sklepie internetowym 
• Możliwość pokazania swoich towarów lub usług bezpośrednio klientowi docelowemu

Jak wyglądają Reklamy Google? 
Podstawowymi formami Reklam Google są:

Reklamy tekstowe - dawniej linki sponsorowane
Reklamy produktowe - mini-karty towarów pojawiające się w wyszukiwarce
Remarketing dynamiczny, czyli reklamy „chodzące” za użytkownikiem, który odwiedził wcześniej Twoją witrynę

reklama tekstowa reklama produktowa remarketing dynamiczny



Najważniejsze pojęcia, które warto znać 
przy korzystaniu z Reklam Google

W ramach usługi Reklamy Google od IdoSell, o której więcej dowiesz się w dalszej części tego 
e-booka, prowadzimy kampanie produktowe, kampanie tekstowe oraz kampanie remarketingu 
dynamicznego. W statystykach kampanii prezentujemy najważniejsze dane dotyczące
kampanii. Jak czytać takie statystyki i co oznaczają poszczególne pojęcia związane z analizą 
skuteczności kampanii? 

Wyświetlenia - wyświetlenie jest zliczane za każdym razem, gdy reklama pojawi się̨ na stronie 
wyników wyszukiwania lub na innej stronie w sieci Google 

Kliknięcia - gdy ktoś klika reklamę, np. w reklamę wybranego produktu, liczymy to jako kliknięcie 

Średnie CPC - średni koszt kliknięcia - średnia kwota, jaka jest płacona za każde kliknięcie
w reklamę 



ROAS - oznacza Return On Ad Spend, czyli zwrot z wydatków na reklamę. Ten wskaźnik pokazuje, 
jaki jest zwrot z każdej złotówki, jaką inwestujesz w reklamę. Im wyższy wskaźnik ROAS, tym
lepsza reklama. ROAS obliczany jest według wzoru: przychód/koszt. Wartość dobrego,
oczekiwanego ROASu zależy od określonego w reklamach udziału kosztów w wartości konwersji, 
którybpowinien uwzględniać marżę produktów. Przykładowo, jeśli marża netto produktów wynosi 
30%, to odpowiedni udział kosztów w wartości konwersji powinien być określony na ok. 15%.
W przypadku takiego udziału kosztów, odpowiedni, oczekiwany ROAS będzie wynosił ok. 6.6
(100/ 15).

Konwersje - działanie, które jest liczone, gdy ktoś wejdzie w interakcję z reklamą. W przypadku 
Reklam Google od IdoSell takim działaniem jest dokonanie zakupu 

Wartość konwersji netto - wartość przychodu netto uzyskanego z reklam wskazanego produktu 

CTR (Click-through rate) - współczynnik klikalności. Pokazuje, jak często użytkownicy, którzy
zobaczyli reklamę, klikają w nią 

CR (Conversion rate) - współczynnik konwersji, średnia liczba konwersji na interakcję
z reklamą wyrażona w procentach. Współczynniki konwersji są obliczane na podstawie liczby
konwersji podzielonej przez całkowitą liczbę interakcji z reklamą, które można powiązać
z konwersją w tym samym okresie. Jeśli na przykład mamy 50 konwersji z 1000 interakcji, to 
współczynnik konwersji będzie wynosić 5% (50 ÷ 1000 = 5%), czyli 5 osób dokonało zakupu
spośród 1000, które kliknęły w reklamę. 



Reklamy Google od IdoSell to usługa kierowana do klientów
IdoSell, oparta o autorskie algorytmy sztucznej inteligencji.  

Dzięki temu reklamy Twojego sklepu wyświetlane są w oparciu 
o zainteresowanie klientów, czyli najbardziej intensywnie wtedy, 
gdy szansa na sprzedaż danego towaru jest najwyższa.
Reklamy docierają do zainteresowanego klienta w odpowiednim
momencie, a Ty unikasz dzięki temu ponoszenia wysokich
kosztów reklamowych oraz dużej liczby nieproduktywnych
kliknięć w reklamę, za którymi nie idzie sprzedaż. 

Usługa Reklam Google od IdoSell obejmuje wszystkie typy
reklamy Google, które są kluczowe dla promocji sklepu 
internetowego: 
• reklamy produktowe (PLA) 
• remarketing dynamiczny  
• reklamy tekstowe

Czym są Reklamy Google 
od IdoSell? 



Merchant zdecydował się na uruchomienie Reklam Google od IdoSell w swoim nowym sklepie z akcesoriami
motoryzacyjnymi, który od początku był przygotowywany z myślą o sprzedaży na rynek czeski. Wszystkie treści na 
stronie, w tym regulaminy i strony informacyjne zostały przetłumaczone na język czeski. Właściciel sklepu zadbał
o wysoki poziom obsługi konsumentów, zapewniając czeskie płatności, atrakcyjne formy dostaw i przyjazne formy 
zwrotów.  
Start usług nastąpił w październiku 2022 roku. Przez pierwszy miesiąc kampania zbierała dane, a skala sprzedaży 
była jeszcze niewielka. Już w listopadzie przychód wzrósł o 145%, a w grudniu o 80%, generując w trzecim miesiącu 
działania reklam sprzedaż na poziomie 100 000 zł.

Największe szczyty sprzedaży odnotowaliśmy w marcu, gdy reklamy wygenerowały przychód na poziomie
200 000 zł, co obrazuje poniższy wykres: 

1.   Jak zwiększyliśmy sprzedaż na rynku zagranicznym
     z Reklamami Google od IdoSell?

Case Study, czyli jak działają Reklamy Google
od IdoSell 



Miesiąc Kliknięcia Koszt Konwersje Wartość
konwersji

Zmiana MoM

październik 2022 2728 1 897,36 zł 35 22 630,40 zł -

listopad 2022 7631 4 321,26 zł 85 55 335,99 zł 144,52%

grudzień 2022 14943 9 278,01 zł 149 99 548,09 zł 79,90%

styczeń 2023 22228 11 021,54 zł 198 118 012,24 zł 18,55%

luty 2023 21020 9 099,81 zł 207 108 461,00 zł -8,09%

marzec 2023 33910 19 446,84 zł 332 199 306,57 zł 83,76%

Poniżej przedstawiamy tabelę z wynikami reklam w poszczególnych miesiącach: 

Klient obdarzył nas bardzo dużym zaufaniem. Dzięki temu mogliśmy w terminie zaledwie kilku miesięcy
wyskalować sprzedaż w sklepie do bardzo satysfakcjonującego poziomu. Obecnie zamówienia z reklam to 84% 
wszystkich zamówień w tym sklepie. To jednak dopiero początek, ponieważ wciąż intensywnie pracujemy nad
budowaniem skali i liczymy na dalsze sukcesy w ekspansji zagranicznej naszego klienta. 



Merchant zlecił uruchomienie reklam w sklepie z obuwiem głównie od polskich marek w marcu 2019 roku. Pierwsze 
miesiące działania usługi nie wyglądały szczególnie imponująco, a wydatki miesięczne nie przekraczały 1 000 zł.

W 2020 roku, w czasie pandemii Covid, kampania natychmiast zaczęła korzystać ze zwiększonego popytu
– wydatki na reklamę urosły do kilku tysięcy złotych miesięcznie, otwierając w ten sposób drogę do bardzo
dynamicznego skalowania sprzedaży w 2021 i 2022 roku.

2.   Jak poprawiliśmy widoczność reklam dla kluczowych
     towarów w wynikach wyszukiwania? 

Kluczem do sukcesu była ścisła współpraca z klientem nad poprawą widoczności kluczowego asortymentu
w reklamach. Udało nam się wypromować najlepszy asortyment stosowny do aktualnego sezonu. Decyzje
okazały się trafne, a liczba zamówień dynamicznie rosła z roku na rok. Mimo dużej konkurencji sklep notował
więcej wyświetleń na rentowne słowa kluczowe. W optymalizacji wyników został wykorzystany moduł Segmentacji
towarów, który umożliwił klientowi dobór towarów o wysokim priorytecie.



Rok Kliknięcia Koszt Konwersje Wartość
konwersji

YoY

2019 17927 4 852,24 zł  150  22 972,16 zł  -

2020 89025 27 428,79 zł  1331  176 424,48 zł  667,99%

2021 355944 138 795,63 zł  6250  830 857,42 zł  370,94%

2022 725409 282 804,17 zł  11901  1 738 249,58 
zł 

109,21%

2023 238111 81 363,86 zł  3759 575 078,12 zł  -

Dzięki Reklamom Google od IdoSell sklep przyciągnął nowych klientów, a biznes mógł się rozwinąć. Mogliśmy
wesprzeć merchanta w wykorzystaniu momentu zwiększonego popytu, jaki miał miejsce w okresie pandemii,
a dzięki danym zebranym w Google Ads, możliwe było kontynuowanie budowania skali, gdy pandemia przestała 
mieć takie znaczenie w e-commerce. Statystyki wskazują, że dla naszego merchanta kolejny rok będzie również 
bardzo udany. 



Koszt Reklam Google od IdoSell jest rozliczany od przychodu 
wygenerowanego przez samą usługę. Określasz, ile procent
z wygenerowanego przychodu możesz przeznaczyć na koszty 
kliknięć w reklamę.  

Nie musisz kontrolować wysokości wydatków. Po przekroczeniu 
2000 zł obejmuje cię kwota gwarancji rentowności.   

Prowizja IdoSell to jedynie 12% liczona od końcowego kosztu 
kliknięć Google.

Gwarancja rentowności 
kampanii już od 2000 zł 
miesięcznie



I Scenariusz II Scenariusz III Scenariusz

Wygenerowany przychód 20 000 zł netto 20 000 zł netto 3 000 zł netto

Próg remntowności 15% 15% 15% 

Maksymalny koszt kliknięć 15% x 20 000 = 3 000 zł 15% x 20 000 = 3 000 zł  

Realny koszt kliknięć 5 000 zł 2 100 zł 600 zł 

Działanie Refakturowanie kosztu
kliknięć do wskazanych 15%, 
czyli do 3 000 zł

Koszty poniżej 2 000 zł
(budżet minimalny*) nie są 
objęte progiem rentowności 
dlatego choć koszt reklam
to 20%, rozliczamy się
bezpośrednio za niego 

Prowizja IAI 12% kosztu kliknięć 
tj. 360 zł net

12% kosztu kliknięć 
tj. 252 zł net

12% kosztu kliknięć 
tj. 72 zł net

Koszt całkowity 3 360 zł
(3 000 koszt reklam
+ 360 zł prowizja)

2 352 zł
(2 100 koszt reklam
+ 252 zł prowizja)

672 zł
(600 koszt reklam
+ 72 zł prowizja)

* Budżet minimalny to kwota „ryzyka”, do jakiej gwarancja rentowności nie obowiązuje. Oficjalna nazwa to „minimalny deklarowany 
budżet miesięczny”.



Co zyskujesz z Reklamami Google od IdoSell?

Odznaczenie Comparison 
Shopping Service Partner 
Premium (CSS Partner
Premium) otrzymywane co 
rok od 5 lat

Wysoki poziom optymalizacji 
kont na poziomie minimum 
70% od 5 lat

100% naszych specjalistów
posiada certyfikaty Google,
a klienci IdoSell jako pierwsi
otrzymują dostęp do
najnowszych funkcji
reklamowych Google

Pracujemy na wielomiliono-
wych budżetach - jesteśmy
w stanie pomagać klientom
w identyfikowaniu nowych 
możliwości rozwoju
i utrzymywaniu
satysfakcjonujących wyników

Do 20% tańsze kliknięcia
za reklamę, dzięki czemu
możemy reklamować Twój 
sklep skuteczniej przy tym 
samym budżecie 

Możliwość równoległego
prowadzenia kampanii
reklamowych produktowych
do Twoich własnych działań



Reklamy Google od IdoSell są kompleksowym rozwiązaniem, zwiększającym ruch i sprzedaż w Twoim sklepie.
Możesz w pełni skupić się na prowadzeniu swojego sklepu internetowego, bez konieczności dokonywania analiz
i zarządzania kampaniami reklamowymi. Tym zajmą się nasi specjaliści oraz autorskie algorytmy sztucznej
inteligencji. 

Jeżeli chcesz, żeby twoje produkty i sklep internetowy pokazywały się wysoko w wynikach wyszukiwania, a koszt 
usługi był rozliczany od efektu kampanii reklamowej, a nie od obietnic, Reklamy Google od IdoSell są idealnym
rozwiązaniem dla Ciebie. 

Kiedy warto ustawić reklamy samodzielnie, a kiedy 
lepiej skorzystać z pomocy specjalistów z IdoSell? 
 

Włącz Reklamy Google od IdoSell, jeśli: 

• chcesz w pełni skupić się na prowadzeniu sklepu internetowego, a nie na samodzielnym testowaniu ustawień
w Google Ads i analizowaniu ich efektów, 

• cenisz sobie rozliczenie efektywnościowe, uzależnione od przychodu wygenerowanego przez Twoją reklamę, 

• zależy Ci na skuteczniejszym promowaniu sklepu internetowego, dzięki autorskim algorytmom sztucznej
inteligencji oraz do 20% tańszym kliknięciom w ramach statusu CSS Partner Premium Google, 

• chcesz współpracować z certyfikowanymi specjalistami z Reklam Google, którym zależy na zwiększeniu sprzedaży 
w Twoim sklepie, a nie na prowizji od kosztów reklamy



Jak wygląda zakup usługi Reklamy Google 
od IdoSell?

Specjaliści IdoSell po wcześniejszym zapoznaniu się z Twoją ofertą produktową oraz sklepem 
internetowym: 

1. Doradzą najlepsze ustawienia kampanii już na samym początku, 

2. Skonfigurują ustawienia reklam, 

3. Stworzą reklamy banerowe i tekstowe (na bazie materiałów znajdujących się w sklepie lub
indywidualnych). 



Skontaktuj się z ekspertem 
Reklam Google od IdoSell
i poznaj pełną ofertę usługi. 

https://www.idosell.com/pl/reklamy-google-od-idosell/#contact_form_ads
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